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¢ Qué son una operacion de importacion y los
datos de la empresa?



Peso

* NUmero Taric (nivel de 10 digitos)
 Valor

 Tramite aduanero

* Importador (nombre y codigo)
« Pais de origen

« Exportador (nombre)
* NUmero de trabajadores

Datos de la operacion
« Pais de expedicion
 Pago a aduanas
Datos de la empresa
* Volumen de negocio

 Arancel NMF
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Los importadores impulsan el uso de las
preferencias arancelarias



¢ Utilizan los
acuerdos de
libre
comercio de
la UE en un
90 % los
exportadores
de los paises
SOCIOS 0 mas
bien los
Importadores
de la UE?

Nicaragua 100 Switzerland
South Korea Turkey
Serbia Tunisia
Montenegro Mexico
Bosnia and Morocco
Hercegovina
Lebanon Macedonia
Albania Chile
Algeria Egypt
. EU exports Partner country exports

Source: Based on European Commission and Eurostat data



El valor de la operacion de importacion es
primordial



Pr(Usepref)
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Valor de la operacion de importacion y utilizacion
de las preferencias arancelarias

4 6 8 10 12 14

In(Transaction value)



Margenes de las preferencias y utilizacion
de las preferencias arancelarias

Pr(Usepref)
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Es importante la experiencia del importador
a lo largo del tiempo



Utilizacion de las preferencias por categoria de operacion
a lo largo del tiempo
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Utilizacion de las preferencias por frecuencia de las operaciones de
Importacion y tamafio de las empresas
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Conclusion importante 1:

El volumen de negocio de las empresas a lo
largo del tiempo es elevado



Tasa de supervivencia de las empresas (que llegan y que se marchan)
a lo largo del tiempo
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Utilizacion de las preferencias para importadores consecutivos
a lo largo del tiempo

100 - 96 97 97
90 -

w0 84 g7
70 -
60 -
50 -
40 -
30 -
20 -
10 -
0

Year| Year2 Year3 Yeard4 Year5 Year6 Year7

Bl Average importer rate
Consecutive importer rate



Conclusion importante 2;

Las normas de origen no se consideran
demasiado complicadas



Entender las normas de origen
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Understanding the rules of origin
. Complying with the rules of origin
. Obtaining the supporting documentation

. Preparing the origin documentation



Entender las normas de origen,

Microempresas
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por tamano de las empresas

Grandes empresas
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Conclusion importante 3:

Los despachantes de aduanas podrian contribuir
a una mayor utilizacion de las preferencias



Uso de despachantes de aduanas a nivel total
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Uso de despachantes de aduanas por modo de comercio

Use of customs brokers by exporters
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Uso de despachantes de aduanas por tamano de las empresas
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Conocimiento del acuerdo de libre comercio
y uso de despachantes de aduanas
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UNITED NATIONS CONEERENCE ON TRADE AND DEVELOPMENT

IONCTAD!

The Use of the EU’s
Free Trade Agreements

Exporter and Importer Utilisation
of Preferential Tariffs

Who Uses the EU’s Free Trade
Agreements?

A transaction-level analysis of the
EU—South Korea free trade agreement

How Companies Use Free Trade
Agreements

A survey of Swedish exporters and
importers in trade with South Korea
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