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En quoi consistent les données d’une
transaction d’importation et les données au
niveau de I'entreprise ?



ISe

de |la transaction
de I’entrepri

V4

onnées au niveau

* Importateur (nom et code)
onnées au niveau

« Exportateur (nom)
« Code Taric (a 10 chiffres)

« Régime douanier

« Pays d'origine
« Paiement a la douane

« Pays de départ
 Nombre d’employeés

 Poids

 Valeur
* Chiffre d’affaires

* Taux NPF
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Les importateurs sont le moteur de I'utilisation
des préférences tarifaires



Les accords

de libre-
échange de
I’'UE sont-ils
utilisés a

90 % par les
exportateurs
des pays

partenaires —
ou plutot par
les
Importateurs
de 'UE ?

lceland
Nicaragua 100 Switzerland
South Korea Turkey
Serbia Tunisia
Montenegro Mexico
Bosnia and Morocco
Hercegovina
Lebanon Macedonia
Albania Chile
Algeria Egypt
. EU exports Partner country exports

Source: Based on European Commission and Eurostat data



Les valeurs transactionnelles a I'importation
sont importantes



Les valeurs transactionnelles a I'importation et l'utilisation des
preféerences tarifaires
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Les marges préférentielles et I'utilisation des préférences tarifaires

Pr(Usepref)
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L’expérience de I'importateur au fil du
temps est importante



Utilisation des préférences par catégorie de transaction au fil du temps
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Utilisation des préférences par fréquence de transaction d’importation et
taille d’entreprise

100 A
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Conclusion cle 1 :

La rotation des entreprises dans le temps est
élevee



Taux de survie des entreprises (nouvelles et sortantes) dans le temps
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Utilisation des préferences pour des importateurs conseécutifs au fil du
temps
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Conclusion cle 2 :

Les regles d’origine ne sont pas considérees
comme trop difficiles



Compréhension des regles d’origine

100 %

91%

90%
80%
80%
70%
60 %
50 %
40%
30%
20%

10 %

0%

(44) (47) (46) (49)

Understanding the rules of origin
. Complying with the rules of origin
. Obtaining the supporting documentation

. Preparing the origin documentation



Compréhension des regles d’origine — par taille d’entreprise

Micro entreprises Grandes entreprises
100% 100 %
100 % 96 % 96 9% 100% 939
90 % 90%
80% 78% 80%
70% 70%
60 % 60%
50 % 50%
40 % 40%
30% 30%
20% 20%
10 % 10 %
0% 0%
(18) (22) (19) (1) (16) (14) (14) (16)
Understanding the rules of origin Understanding the rules of origin
Complying with the rules of origin Complying with the rules of origin
. Obtaining the supporting documentation . Obtaining the supporting documentation

Bl Preparing the origin documentation B Preparing the origin documentation



Conclusion clé 3 :

Les agents en douane peuvent contribuer a une
utilisation accrue des preférences



Recours aux agents en douane — total
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74 %

70%
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Recours aux agents en douane — par mode d’échange

Use of customs brokers by exporters Use of customs brokers by importers

100 % 100 %
90 % 90 %
80 % 80 %
70 % 63 9% 70%
60 % 60 %
50 % 46 % 50 %
40 % 40 %

30 % 30% 24 %
20 % 20%
10 % 10 %
0% 0%

Customs brokers Mot customs brokers Customs brokers Mot customs brokers

(56) (40) (67) (19)



Recours aux agents en douane — par taille d’entreprise

. Customs brokers Not customs brokers
100 %
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Connaissance de I’accord de libre-echange et recours aux agents en
douane
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Aware Unaware
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