Twitter : @JonasKasteng
Courriel: jonas.kasteng@kommerskollegium.se

(@)

Concl usi ons et r ®f | ex1 ons ¢l ®s sur I

Jonas Kasteng, Conselller principal, Conseil suédois du commerce
Atelier de | 60OMD sur | e2023r gl es dbéorigine, 10 f®vrier




En quol consi stent | es
transaction dol mportati ol
nNni veau de |2entrepr.



g e
nNi veau d¢
débaffaires

doempl oy ®s

de la transaction
n

door
a u

Pays de depart

Poids

onnées au niveau
Importateur (nom et code)

Exportateur (nom)
Code Taric (a 10 chiffres)

Régime douanier
Paiement a la douane

Pays
Taux NPF

Donn®es
AChi ffre
ANombr e

A A 2 T A2 T T T T T R R - N N N N-N-EN—

=1 Al - R R - R -0 A R -R-R B B o o i ol L O o — N — = R

S0 OoTe - . —_—_—— OO o
Qe e o " san 2o o — 2 — N ol — N N~ o o o~ o o~

S, T, T, O T T O " e e O " " OO "= OO OO O™ OO~ maa

hak - B o - Bk - B - R - R - - R - R - o — - - - - - -2
ETO0OO T

b ok - A T O T O O T OO OO T O T O T e errOrOOOO

T T OO O T O OO0 OO T OO OO TO ™ O« O« OOO«~ O

o ol o — (= ol — A ol ol ol ol ol —~ o~ —

T OO0 T T T T T T 000 T 000" OOO0O

OO OO O OO0 T~ OO0 O 00T~ O 00O "0~ OO0 OO

p e e O OO O T 00 T OO T OO0 @

SO OO T O T OO T TO T OO 0 T 0000

DOTeT=tDTD -~ OO0 O 00O OO ™

g © — S dEreree- vt Il O v O v v v

T O TrT OO TCrTOrTrTO00O T T 000 T TO0O0 0O v~ O v~ vO-«

O — O O v O TOTTFO YO ™ O ™O «—= =000 O vy™rvr—O

O - O OO T O T O-x

-2 o _ . - - Jdel delelel Jel JeolleNol Nolel Nolelsn 8

sl v O v O v OO O~ v O ST arErelTe O
> - OO0 v O T OO0 0O OO0 OO OOEGESDOO O O

L& O T T OO T T v OO0~ C ; O vvrererevreeeree000 0090

o o O v v O ¢ w - v v C v T = € — O « x > D T OO T O T TO T O O
T T T T r OO0 T T O 7™ v ( O =« =~ ¢ T S « D OO0 OO T O T O rvrvr r- v OO0
- O r OO ™ OO " OO OO D QOO OO

DO O v~ o O r~- O rr O~ O Do mr OO ,PTOOTTrT™O

R i =
e o 4 & _K-F-F-R _& _F-RK _E _F-N-E_JN _JF-E_J-E-E_S-F-N-N-JN NN W% B B B B _N-% XY -Y-%-°

OO e oo O rOTOToOTeOTee T TR T T OTmT™




L e s

mportateurs sont
des préférences tarifaires

e



Les accords lceland
de libre- Nicaragua 100 Switzerland

échange de

| 6 UE -iso nt South Korea Turkey
gglé/sepsaf‘les Serbia Tunisia
0
exportateurs
des pays Montenegro Mexico
partenaires i
ou plutot par Bosnia and Morocco
les Hercegovina
Importateurs
d e | D UE Lebanon Macedonia
Albania Chile
Algeria Egypt
. EU exports Partner country exports

Source: Based on European Commission and Eurostat data



Les val eurs transactil onne
sont importantes



L es

—_—

v a l

eurs transact.
preféerences tarifaires

onnel

€S

Pr(Usepref)

© N b O ™

6 8 10

In(Transaction value)

@)



Les

Pr(Usepref)

mar ges

pr ®f ®r enti el l es

et

| | T I
4 6 8 10

Preference margin

(@)

ut



Loexp®ri ence de | 01 mpo
temps est importante



Utilisation des préférences par catégorie de transaction au fil du temps
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Conclusion cle 1 :

La rotation des entreprises dans le temps est
élevee



Taux de survie des entreprises (nouvelles et sortantes) dans le temps
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Utilisation des préferences pour des importateurs conseécutifs au fil du
temps
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Conclusion cle 2 :

Les r gles dobéborigine ne
comme trop difficiles
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Conclusion clé 3 :

Les agents en douane peuvent contribuer a une
utilisation accrue des preférences
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Recours aux agentsendouanei par mode do®change
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